
INVENTARSI UN LAVORO 



INVENTARSI UN LAVORO 

DIAMO I NUMERI…. 

 

274.000 NUOVE ATTIVITA’ NEL 2014 42% IMPRENDITRICI DONNE 

171.000 NUOVI IMPRENDITORI 3,2% IN FRIULI 



INVENTARSI UN LAVORO 

ANCORA  NUMERI…. 

VENETO DISTRETTI 
q LA CONCIA DI ARZIGNANO (+17,9% 

TENDENZIALE)  
q L’OCCHIALERIA DI BELLUNO (+12,7%). 

ELETTRODOMESTICI DI TREVISO (+19,6%) 
q LE MATERIE PLASTICHE DI TREVISO, VICENZA 

E PADOVA (+11,1%),  
q LA MECCANICA STRUMENTALE DI VICENZA 

(+9,2%),  
q IL PROSECCO DI CONEGLIANO-

VALDOBBIADENE (+9,6%) E 
q LE CARNI DI VERONA (+9,7%). 
 

FRIULI DISTRETTI 
q TERMOELETTROMECCANICA FRIULANA (+16,4%) 
q MOBILE DI PORDENONE (+8,9%),  
q I VINI DEL FRIULI (+12,4%) E IL 
q PROSCIUTTO DI SAN DANIELE (+19,8%). 
q LE SEDIE E I TAVOLI DI MANZANO (-0,2% E AL 

SETTIMO CALO CONSECUTIVO),  
q I COLTELLI E LE FORBICI DI MANIAGO (-15,6% DOPO 

UN BRILLANTE 2013)  
q ELETTRODOMESTICI DI PORDENONE (-9,1%). 
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QUATTRO PASSI PER….. 
INVENTARSI UN LAVORO 

1. PASSO: INDIVIDUARE UNA  

NICCHIA DI MERCATO CON UN  

PROBLEMA SPECIFICO 
MERCATO-PROBLEMA GENERICO 

NICCHIA-PROBLEMA SPECIFICO 

2. PASSO: INVENTARE UN PRODOTTO/

SERVIZIO DA OFFRIRE 

3.  PASSO:POSIZIONARE IL PRODOTTO 

SUL MERCATO 

4.  PASSO: ORGANIZZARE L’AZIENDA  



PASSO  NR 1: INDIVIDUARE UNA NICCHIA DI MERCATO 

QUALI SONO LE TUE PASSIONI? 

    QUALI SONO LE TUE COMPETENZE? 

 QUALI SONO LE TUE ESPERIENZE? 

  CHI SONO I CLIENTI? 

   CHE COSA VOGLIONO?  

    QUALI BENEFICI CERCANO? 

     QUANTI SONO? 

      SPENDONO SOLDI? 

       DOVE SONO? 
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PASSO NR 2; INVENTARSI UN PRODOTTO 

PRODOTTI BIOLOGICI 
 

EVENTO 

GRIGLIATA 

PERCORSI DIDATTICI 

FARE LA SPESA 

LA SPESA A CASA 



PASSO NR 3: POSIZIONARE  
IL PRODOTTO SUL MERCATO 

POSIZIONARSI VUOL DIRE SCEGLIERE UNO O POCHI BENEFICI 

CONSIDERATI IMPORTANTI DAL MERCATO ED ESSERE I PRIMI E 

POSSIBILMENTE GLI UNICI A OFFRIRE QUEL BENEFICIO A UN 

LIVELLO DI ECCELLENZA. 

VUOL DIRE FARE UN’OFFERTA UNICA……… 



IL POSIZIONAMENTO 
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I CLIENTI 

I PRODOTTI 
SERVIZI 

L’ORGANIZZAZIONE 

IL SISTEMA 
PRODOTTO 

FUNZIONE  A FUNZIONE B FUNZIONE C 

DIREZIONE 

COSTI E RICAVI 
NASCONO DAL  

MODELLO DI BUSINESS 

PASSO NR 4: 

ORGANIZZARE L’AZIENDA PER PRODURRE IN MODO EFFICIENTE E 

PORTARE IL PRODOTTO SUL MERCATO IN MODO EFFICACE 

ORGANIZZARSI VUOL DIRE SCEGLIERE 

q CONOSCENZE 

q TECNOLOGIA 

q PERSONE 

q INVESTIMENTI 

E COORDINARLE TRA DI LORO 

L’ORGANIZZAZIONE 



q CONOSCENZE 

q TECNOLOGIA 

q PERSONE 

q INVESTIMENTI 

L’ORGANIZZAZIONE 

DIREZIONE 

PRODUZIONE COMMERCIALE  
E  MARKETING AMMINISTRAZIONE 

q CONOSCENZE 

q TECNOLOGIA 

q PERSONE 

q INVESTIMENTI 

q CONOSCENZE 

q TECNOLOGIA 

q PERSONE 

q INVESTIMENTI 



E INFINE….IL PIANO DI AZIONE 
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